AFP

European Federation of Financial Professionals Polska

o Qean Fede,-ab
«o" NG~

Akademia Planowania Finansowego im. Franciszka Zieby

AKADEMIA PLANOWANIA FINANSOWEGO
IM. FRANCISZKA R. ZIEBY

e“\a

E FFP
t\ POLAND

% Profess'\°“

EFC ® European Financial Consultant (Doradca Finansowy)

Modut

blok tematyczny

temat

liczba
godzin
wyklad

1. Planowanie
finansowe proces i
srodowisko

1.1. Makroekonomia

1.1.1. Podstawy makro- i mikroekonomii:
1.1.1.1. Typy rynkoéw

1.1.1.2. Teorie wyboru konsumenta

1.1.2. Polityka gospodarcza:

- polityka gospodarcza panstwa
- instrumenty

- polityka finansowa parnstwa,

- polityka fiskalna,

-finanse UE.

1.1.3. Polityka pieniezna:

- funkcja pieniadza,

- instrumenty banku centralnego - sektor bankowy,
- regulacje i struktura,

- kreacja pieniadza,

- regulacje nadzorcze.

1.1.4. Polska a gospodarka globalna

1.1.5. Instrumenty finansowe
- fundusze doreczeniowe

- factoring,

- sekurytyzacja,

- kontrakty terminowe,
-opcje.

1.1.6. Rola bankéw w gospodarce panstwa
- bankowos¢ detaliczna,
- nowe trendy w bankowosci.

16

1.2. Matematyka finansowa

1.2.1. Warto$¢ biezgca netto (NPV) i jej analiza

1.2.2. Wewnetrzna stopa zwrotu (IRR) dla inwestycji pojedynczej, dla

kredytu
1.2.3. Sredni czas trwania inwestycji (duration)

1.2.4. Okres zwrotu inwestygji

1.2.5. Oczekiwana stopa zwrotu z inwestycji (pomiar dochodu z

inwestydji)

1.2.6. Ryzyko inwestycji

1.2.7. Kalkulator finansowy jako narzedzie pracy Doradcy Finansowego
(rozwigzywanie zadan praktycznych przy uzyciu kalkulatora)

1.2.8. Teoria portfela i modele rynku kapitatowego:
- pomiar zaleznosci miedzy stopami zwrotu,

- teoria portfela dwéch spétek (Markowitz),

- model jednowskaznikowy Sharpe’a,

- model rynku kapitatowego CAPM,

- model rynku kapitatowego APT.

14

domowych

1.4.1. Rola doradcéw w planowaniu finansowym

1.4.2. Wptyw makrootoczenia na finanse gospodarstw domowych

1.4.3. Gospodarstwo domowe w statystyce

1.4.4 Finanse osobiste:
- planowanie finansowe jako proces

- obszary niepewnosci, zarzgdzanie ryzykiem w gospodarstwie

domowym,
- budzet gospodarstwa domowego.

1.4.5. Zasady budzetowania gospodarstw domowych:

- zasady budowania planu finansowego:
- korzysci i trudnosci planowania finansowego,

- proces planowania, elementy sktadowe planu finansowego,

- budowanie relacji z klientem,

- pozyskiwanie danych do planowania finansowego,
- profil klienta, rozpoznanie statusu finansowego,

- zasady optymalizacji rozwiazan,

- rekomendacje, uzasadnienia, rozwigzania alternatywne,
- opracowanie, wdrozenie i monitorowanie planu finansowego.

1.3. Logika stosowana 4
1.3.1. Sposoby odczytywania prawa:
- wyktadnia jezykowa,
- definicje legalne,
- wykfadnia logiczna,
- strategie wykfadni.
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1.4.6. Systemy i narzedzia informatyczne wspomagajace prace doradcy
finansowego:

- kalkulator finansowy,

- arkusz EXCELL,

- specjalistyczne programy komputerowe.

1.4.7. Sporzadzanie planu finansowego (seminaria dyplomowe)

1.5. Zarzadzanie wiekiem

1.5.1 Kontekst spoteczny: demografia, pokolenia, konsekwencje

1.5.2. Pokoleniowo dostosowana obstuga klienta

2. Inwestycje

2.1. Inwestycje finansowe i oszczednosci

2.1.1. Regulacje prawne dotyczace inwestydji i oszczednosci

2.1.2. Produkty oszczednosciowe, inwestycje finansowe i ich
finansowanie
2.1.3. Zasady inwestowania na gietdzie i poza gietda

2.1.4. Inwestycje alternatywne
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3. Inwestowanie
w nieruchomosci

3.1.Inwestycje w nieruchomosci

3.1.1. Inwestycje finansowe i rzeczowe gospodarstw domowych:

- cechy gospodarstwa domowego jako podmiot rynku inwestydji,

- cele inwestycji gospodarstw domowych,

- rodzaje inwestycji gospodarstw domowych: rzeczowe, finansowe,
kapitat intelektualny.

3.1.2. Wybor inwestycji:

- elementy wyceny,

- statyczne metody poréwnywania inwestycji,

- dynamiczne metody poréwnywania inwestycji.

3.1.3. Zasady lokowania kapitatu w produktach gietdowych:

- akcje,

- papiery wartosciowe o statym oprocentowaniu,

- przeglad pozostatych papieréw wartosciowych znajdujgcych sie w
obrocie gietdowym.

3.1.4. Zasady lokowania kapitatowe poza gietda:

- produkty bankowe,

- lokowanie kapitatu w panstwowe produkty finansowe,
- fundusze inwestycyjne.

3.1.5. Zagadnienia finansowania inwestygji:

- instrumenty finansowania,

- rodzaje finansowania,

- zasady finansowania.

3.1.6. Pisemne uzasadnienie ztozonej Klientowi rekomendacji
produktéw finansowych:

- konstrukcja (struktura) uzasadnienia,

- konieczne elementy sktadowe.

3.1.7. Miejsce inwestycji alternatywnych na rynku inwestycyjnym
3.1.8. Rynek tradycyjny, aukcyjny, inwestycyjny

3.1.9. Art Banking i Wealth Management

3.1.10. Art&Finance
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4. Planowanie
ubezpieczeniowe

4.1. Produkty ubezpieczeniowe i ich funkcje w
gospodarstwie domowym

4.1.1. Rodzaje ubezpieczen:

- osobowe,

- majatkowe,

- zdrowotne,

- na zycie,

- spoteczne.

4.1.2. Cechy i funkcje poszczegdlnych rodzajéw ubezpieczert

4.1.3. Elementy aktuarialne
4.1.4. Optymalizacja parametréw bezpieczenstwa
4.1.5. Ustalenie potrzeb w zakresie ubezpieczen

4.1.6. Dobor produktdw w zaleznosci od potrzeb i celéw finansowych
gospodarstwa domowego — przyktady niezbedne przy tworzeniu planu
finansowego w dtugim okresie czasu

5. Planowanie
emerytalne

5.1.System emerytalny

5.1.1. Ubezpieczenia spoteczne w zmieniajgcym sie Swiecie
5.1.2. Przyczyny ewolugji systemu emerytalnego
5.1.3. Ubezpieczenia spoteczne w Polsce (proces reformowania)

5.1.4. Polski system emerytalny i zasady jego funkcjonowania:
| filar/1l filar/lll filar:

-ZUs,

- PPKi PPE,

- IKE i IKZE.

5.1.5. Inne Swiadczenia emerytalno-rentowe:
- emerytura ($wiadczenia mundurowe, KRUS),
- renta z tytutu niezdolnosci do pracy,

- renta rodzinna,

- dodatek pielegnacyjny

- zasitki.

5.1.6. Determinanty (parametry) planu emerytalnego

6. Planowanie sukcesji
majatku

6.1.Sytuacja majagtkowa klienta pod katem
planowania sukcesji majatku

6.1.1 Aktualne zasady dziedziczenia i akty prawne stosowane w sukcesji
majatku, w tym w sytuacji ograniczonych praw majatkowych

6.1.2. Regulacje prawne zwigzane ze spadkiem i z dziedziczeniem

6.1.3. Cele i sposoby sukcesji majatku

6.1.4. Instrumenty sukcesji

16




6.1.5. Przygotowanie planu sukcesji

7. Przepisy prawa 7.1. Przepisy prawa podatkowego 12
podatkowego 7.1.1. Optymalizacja podatkowa (m in. istota, zarzadzenie ryzykiem)
7.1.2. Gromadzenie informacji o sytuacjach podlegajgcych
opodatkowaniu
7.1.3. Wyktfadnia prawa podatkowego
7.1.4. Poréwnanie opodatkowania podatkiem dochodowym oséb
fizycznych na zasadach ogdlnych z opodatkowaniem zryczattowanym
podatkiem dochodowym od przychodéw ewidencjonowanych i
zryczattowanym podatkiem dochodowym w formie karty podatkowe;j
7.1.5. Warunki i zasady tacznego opodatkowania matzonkéw podatkiem
dochodowym od oséb fizycznych oraz preferencyjne zasady
opodatkowania oséb samotnie wychowujacych dzieci
7.1.6. Opodatkowanie zbycia nieruchomosci podatkiem dochodowym —
w jaki sposéb wyeliminowac obcigzenia podatkowe?
7.1.7. Opodatkowanie spadkdw i darowizn — czynniki wptywajace na
wysokos¢ obcigzenia podatkowego
7.1.8. Podatek dochodowy od o0séb fizycznych
7.1.9. Podatek dochodowy od 0séb prawnych
7.1.10. Dziatalno$¢ gospodarcza na terenie specjalnych stref
ekonomicznych
7.1.11. Podatek od towardw i ustug - wybrane zagadnienia
7.1.12. Podatek od czynnosci cywilnoprawnych - ogdlna charakterystyka
7.1.13. Podatki i optaty lokalne - elementy majgce wptyw na wysokos¢
cigzaru podatkowego
8. Regulacje prawne 8.1. Regulacje prawne rynku finansowanego 12
rynku finansowego i 8.1.1. Podstawy porzadku prawnego w Polsce i Europie:
zasady etyczne w - akty prawa krajowego,
doradztwie finansowym - prawo Wspélnotowe.
8.1.2. Podstawowe pojecia w prawie cywilnym. Przepisy prawne
dotyczace zawierania i realizacji uméw:
- warunki skutecznosci uméw,
- rodzaje umow ( m.in. umowa agencyjna, umowa ubezpieczenia), formy
czynnosci prawnych,
- wady o$wiadczen woli, roszczenia i ich przedawnienie,
- dpowiedzialnos¢ cywilnoprawna.
8.1.3. Transakcje zawierane w miejscach publicznie dostepnych, np. ,w
drzwiach” i ogélne warunki handlowe
8.1.4. Prawodawstwo w zakresie ustug finansowych
8.1.5. Doradcy inwestycyjni a posrednicy finansowi — poréwnanie
uprawnien i statusu prawnego. Regulacje prawne dotyczace
posrednictwa finansowego, w tym posrednictwa ubezpieczeniowego
8.1.6. Odpowiedzialnos¢ dotyczaca Doradcy Finansowego
8.1.7. Zasady dokonywania oceny prawnej i finansowej klienta
8.1.8. Instytucje ochrony konsumenta, m.in.. UOKIK, Federacja
Konsumentdw, Rzecznik Konsumentdw, EFFP Polska.
8.2. Zasady wykonywania ustugi doradztwa 2
finansowego 8.2.1. Zasady etyczne Doradcy Finansowego:
- Uczciwosé,
- Poufnosé,
- Obiektywnos¢,
- Neutralnos¢,
- Kompetencja,
- Profesjonalizm.
8.2.2. Zasady zycia spotecznego (uczestnictwo, solidarnos¢ zawodowa,
dobro spoteczne, ochrona $rodowiska)
9. Zajecia uzupetniajgce [9.1. Umiejetnos¢ wykorzystania wiedzy EFC® po |Zakres godzinowy zajec ustalany z grupg. 22
ukonczeniu szkolenia
9.2. Warsztaty CSR* *Zajecia do wyboru
9.3. Warsztaty edytorskie
9.4. Komunikacja z klientem*
9.5. Poszerzenie wybranego przedmiotu*
10. Egzamin 6

suma zajec:
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